CLUB
asturiano
de calidad

INTERCAMBIO DE EXPERIENCIAS DE GESTION AVANZADA

La reunion prevista para el dia 26 de septiembre sobre “Comercializacion Eficiente”
esta dirigida a directivos que se plantean retos como los siguientes:

* ¢Venden nuestros comerciales lo que tienen que vend  er?
+ ¢ Esta alineada nuestra fuerza de ventas con las nec  esidades del cliente?
e (Y con nuestra capacidad de producir o prestar serv  icios?

En esta sesién, CSC compartira con los socios del Club Asturiano de Calidad su proceso
de gestiobn comercial, enfocado a optimizar los esfuerzos comerciales, alinear la
produccion con la demanda y controlar e incentivar en tiempo real el desempefio de la
fuerza de ventas.

Para participar en lareunion, es obligatorialare  flexion previa sobre estos asuntos
y la comunicacion al Club ( infocalidad@clubcalidad.com ) de sus retos en esta
materia , a través de la presente ficha.

Indique por favor a continuacion, 2 retos de gestion (aspectos que aun no hayan sido
resueltos o que estén en vias de resolucion) de su organizacion relacionados con la
comercializacion eficiente:

RETO 1:

RETO 2:

Indique, si lo desea, Buenas Practicas concretas sobre la comercializacion eficiente que
Su organizacion podria compartir en la reunion:

BBPP:
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